
Le 1er Comité de Pilo-
tage du Salon OUEST
INDUSTRIES a eu
lieu le 29 Janvier
2013, à cette occa-
sion les institution-
nels ont renouvelé
leurs soutiens actifs
à cette manifestation
qui est le grand ren-
dez-vous industriel
du Grand Ouest.

Salon interrégional de l’Industrie

Salon dédié à la sous-traitance industrielle,
équipements de production,

équipements industriels, services

M. ANDRE Christian (SOTRABAN) - M. BREHIER Frédéric (IDEA 35) - Mme KNECHT Laurence (B.C.I.) - M. JAN Gwénolé (DIRECCTE) - M. MENKE Philippe (Centre
Franco-allemand) - Mme LAUNAY Annie (CGPME) - Mme OMARI Monique (UIMM Bretagne) - M. ARLÉS Marc (UIMM 35-56) - Mme DIEULAFAIT Dominique (DI-
RECCTE) - M. OGEREAU Jean-Paul (DIRECCTE)

COMITÉ DE PILOTAGE

UN OBJECTIF PRINCIPAL :
Faire venir un maximum d’acheteurs

Début janvier, le Préfet
de région, Michel Cadot
a donné son aval à la par-
ticipation de l'Etat dans
cette nouvelle édition.

�La DIRECCTE offrira un ac-
compagnement personnalisé sur
l’intelligence économique (audit
et pré-diagnostic), avec les ser-
vices de la DCRI (enjeux de la
propriété industrielle et protec-
tion des matériaux), conférence
sur la médiation inter-entre-
prises “comment favoriser une
relation équilibrée client-fournis-
seur” ainsi que la promotion
d’une charte.

Pour renforcer la communication au-
près des acheteurs, nous avons créé un
fichier recensant plus de 28 000 raisons
sociales sur la zone de chalandise du
salon (Bretagne, Pays de la Loire, Haute
et Basse Normandie, Poitou-Charentes,
Limousin, le Centre) et dans tous les
secteurs d’activité fabricants du milieu
industriel concernés (machines spé-
ciales, bureau d’études, équipements
industriels, maintenance industrielle,
agriculture, électronique, nautisme, mé-
dical, horlogerie...).

Ce fichier compte 28 000 dirigeants qui
vont bénéficier d’une information per-
sonnalisée sur la tenue du salon et les
savoir-faire proposés.

Faciliter les relations entre les donneurs
d’ordres et Preneurs d’ordres reste
notre objectif principal.

En offrant aux acheteurs un large panel
de sous-traitants, nous souhaitons ainsi
les aider à résoudre leurs besoins en
sous-traitance.

••••

�

Parc des Expositions
Rennes
04-05-06 JUIN 2013

Ouest Industries



Fort du succès du Siane à Toulouse (avec une progression en 2012 de
plus 30% des exposants et des visiteurs), le salon Ouest Industries a dé-
cidé d'innover et d'utiliser pour la 4ème édition les mêmes recettes qui ont
fait le succès du salon de la sous-traitance de Toulouse.

Des moyens de communication importants, parutions dans : Fusion, Bre-
tagne économique, Le Journal des Entreprises et l'Usine Nouvelle...

Nous souhaitons faire de cette 4ème édition, un salon dynamique et posi-
tif, dans la 5ème région industrielle de France.

Les partenaires semobilisent :
�La CGPME organisera son assemblée géné-
rale le mardi 4 juin 2013 l’après-midi ainsi
qu’un diner débat avec un invité prestige du
monde de l’industrie en soirée.

�L’UIMM 35-56 proposera la mise en relation
de ressources humaines entre des secteurs
qui se développent et des secteurs en diffi-
culté.

�Le CETIM : la robotisation

�Le Club d’affaires Franco-Allemands (sous-
traitance France-Allemagne, direction com-
merciale de Siemens). A l’occasion du 50ème
anniversaire du traité de l’Elysée sur la ré-
concialiation franco-allemande (1963-2013) :
le modèle de la sous-traitance outre Rhin,
quels enseignements pour la France ?

�Bretagne Commerce International : les be-
soins en sous-traitance avec l’Algérie.

�IDEA 35 : Actions de communication et pros-
pection en amont.

�SOTRABAN : Monsieur ANDRÉ souligne l’im-
portance d’un discours optimiste et positif
(par exemple : venez trouver des partenaires
avec qui répondre à des appels d’offres.

L’AERONAUTIQUE DANS L’OUEST
L’aéronautique demeure une source d’emplois intarissable. Filière impor-
tante car source de formation, d’emplois qui plus est à des conditions in-
téressantes.

L’aéronautique à l’échelon national représente 20 000 emplois dont 5% re-
viendront à la région ouest. Airbus ne comptant que pour 25% de la de-
mande avec des cadences qui ne cessent d’augmenter.

Les profils tout de suite employables dans l’aéronautique sont divers : in-
génieurs, techniciens bureaux d’études, ajusteurs...

Dans l’ouest, on table sur 1000 postes à pourvoir chaque année. Nous pou-
vons citer quelques grands donneurs d’ordres : Airbus, le Groupe Jallais In-
dustrie, Europe Technologie, Spirit, Famat et Aérolia l’ex usine ville d’Airbus
qui s’est maintenant détaché de son client unique en signant un contrat
avec le canadien “Bombardier” en juin dernier.

Ainsi l’aéronautique reste une domaine à privilégier car c’est l’un des rares
secteurs d’activité où les perspectives de croissance sont bonnes pour nos
sous-traitants, ce grâce aux carnets de bon de commande au beau fixe
des constructeurs et équipementiers.

L’aéronautique dans l’ouest devrait pouvoir apporter un nouveau souffle
aux sous-traitants durement affectés par la crise, ceux là même spéciali-
sés dans les domaines du caoutchouc, électronique, automatisme, méca-
nique de précision ...

Par conséquent, l’aéronautique dans l’ouest constitue une filière impor-
tante à ne pas négliger avec ses besoins en sous-traitance en constante
progression.

Ouest Industries Parc des Expositions

Legrand ouest c’est :
� 47 000 industries
� 760 000 emplois directs
� Une sous-traitance de haute qualité dans des do-

maines d’activités multiples :
• Travail des métaux : (enlèvement - déformation - chaudronnerie)
• Plastiques
• Composites
• Électronique
• Production
• Services...

Aéronautique :
1000 emplois en 2013* et des besoins en constante progression.Technologies :
La Bretagne classée parmi les 6 régions les plus innovantes*.Plasturgie :
2ème région en France, 25 000 salariés, 570 entreprises, une pro-
gression de 46% sur les 8 dernières années, 59% pour la Bre-
tagne**.

* Source “Ouest-France Entreprises” - **Source “Plasti-Ouest”
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�Stand 9 m2 équipé et meublé : .............................2 100 € H.T.
(1 Comptoir, 3 chaises, 1 table, 1 présentoir à plaquettes, 1 réfrigérateur
1 corbeille à papier, 1 éclairage 3 spots, 1 boîtier 1.5kw)

�Stand 9 m2 équipé et meublé
dont 1 m2 de réserve : ..........................................2 300 € H.T.
(1 Comptoir, 3 chaises, 1 table, 1 présentoir à plaquettes, 1 réfrigérateur
1 corbeille à papier, 1 éclairage 3 spots, 1 boîtier 1.5kw)

�Stand 18 m2 équipé et meublé : ...........................3 750 € H.T.
(1 Comptoir, 3 chaises, 1 table, 1 présentoir à plaquettes, 1 réfrigérateur
1 corbeille à papier, 1 éclairage 3 spots, 1 boîtier 1.5kw)

�Stand 18 m2 équipé et meublé
dont 2 m2 de réserve : ...........................................4 100 € H.T.
(1 Comptoir, 3 chaises, 1 table, 1 présentoir à plaquettes, 1 réfrigérateur
1 corbeille à papier, 1 éclairage 3 spots, 1 boîtier 1.5kw)

�Stand 9 m2 équipé, sans réserve,
ni mobilier : .............................................................1 920 € H.T.
(cloisons, raidisseurs, 1 éclairage 3 spots, 1 boîtier 1.5kw)

�Stand nu de 36 m2, sans structure,
ni mobilier, ni électricité : ....................................6 600 € H.T.
(uniquement moquette)

EXEMPLE : Stand de 9 m2 avec une réserve de 1 m2

Formules de stands

Reportage photos : David BÉCUS



(sans engagement de votre part)

Raison sociale : ...............................................................................................................................................................................................................................................................................

Adresse :...........................................................................................................................................................................................................................................................................................

Code postal :................................................. Ville : .....................................................................................................................................................................................................................

Téléphone : ................................................................................................................................. Fax : .......................................................................................................................................

Contact : .............................................................................................................................. E-mail : .......................................................................................................................................

POUR RECEVOIR LA PLAQUETTE D’INFORMATION

www.ouest-industries.com • info@ouest-industries.com
Salon OUEST INDUSTRIES - Immeuble Rencontre -1 rue Henri Spriet - Z.I. HENRI SPRIET 14120 MONDEVILLE - Tél : 02 99 22 84 12 - Fax : 02 99 22 84 13

� Sous-traitance et
fournitures industrielles
• Usinage, mécanique
• Tôlerie, chaudronnerie
• Travaux de forge
• Travaux de fonderie
• Découpe, emboutissage, repoussage
• Machines spéciales
• Fabrication d’outillage, moules, modèle, maquette
• Traitements thermiques et de surface
• Transformation matières plastique, caoutchouc,
composite, céramique, bois

• Electricité, électronique...

� Équipements de production
• Machines outils
• Enlévement et déformation
• Outils et outils coupants
• Logiciels...

� Equipements industriels, services
• Fournitures industrielles
• Equipements industriels
• Emballage
• Outillage
• Maintenance
• Protection
• Formation
• Manutention
• Stockage...
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Les rendez-vous d’affa
ires

Comme pour l’édition 2
011, Ouest-Industrie se

positionnera une fois d
e plus en véritable

partenaire en mettant e
n relation les donneurs

et preneurs d’ordres. P
our ce faire, un es-

pace de recontre est m
is en place gracieusem

ent afin de mettre en re
lation des partenaire

susceptibles de répond
re à des besoins spécif

iques (innovations tech
niques, de produc-

tion, d’équipements, de
fournitures, services...)

. Des rendez-vous prog
rammés organisés

en amont du salon son
t proposés permettant

ainsi un dialogue cons
tructif dans un es-

pace dédié et géré par
une équipe dynamique

et disponible.

� Le concept : Un espace de ren
contres entre donneurs

d’ordres et sous-traitant
s.

� Les objectifs : Rencontrer d
es partenaires potentie

ls et favoriser un dialog
ue

efficace pour satisfaire
vos futurs besoins ave

c des sous-traitants pr
éalablement

sélectionnés.

� Les moyens : Une équipe à v
otre service au sein d’u

n espace dédié.


