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\ERE ‘SE Sous-traitance et
fournitures industrielles

e Usinage, mécanique

e Tolerie, chaudronnerie

¢ Travaux de forge

e Travaux de fonderie

e Découpe, emboutissage, repoussage

e Machines spéciales

e Fabrication d’outillage, moules, modéle, maquette

e Traitements thermiques et de surface

¢ Transformation matieres plastique, caoutchouc,
composite, céramique, bois

e Electricité, électronique...

Equipements de production

e Machines outils

¢ Enlévement et déformation
e Qutils et outils coupants

e Logiciels...

Equipements industriels,
services

e Fournitures industrielles
e Equipements industriels
e Emballage

e Qutillage

° Maintenance

® Protection

* Formation

e Manutention
e Stockage...
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Le grand ouest figure désormais au pre
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47 000 industries
760 000 emplois directs

Une sous-traitance de haute qualité dans des domaines | |
d’activités multiples :

Travail des métaux : (enlévement - déformation - chaudronnerie)
Plastiques

Composites

Electronique

Production

Services...
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1000 emplois en 2013 et des hesoins en constante progression.

Technologies :

La Bret lassé i les 6 régions les plusi tes’
a bretagne ciassee parmi ies b regions ies pius mnovantes .

2¢me région en France, 25 000 salariés, 570 entreprises, une pro-
gression de 46% sur les 8 derniéres années, 59% pour la Bretagne".

* Source “Ouest-France Entreprises”
**Source “Plasti-Ouest”




ier rang des régions industrielles

L'optimisme a pris le dessus au salon OUEST-INDUSTRIES édition
2011, avec plus de 4000 visiteurs sur les trois jours d'exposition.
L'industrie du grand nord-ouest a encore une fois démontré son
dynamisme.

Des exposants et des visiteurs satisfaits.

La troisieme édition du salon Ouest-Industries a eu lieu au parc
des expositions de Rennes du 10, 11, 12 mai 2011. Le succes de cet
évenement s'est une nouvelle fois répété, la réédition en 2013 est
acquise.

Une exposition sur 1 hall, avec un large choix de compétences
liées a la sous-traitance industrielle ainsi que plus de 60 machines
outils et équipements de production présentés aux visiteurs.

Un salon avec des exposants qui affirment leur attachement aux
salons régionaux : 25% d'entre eux étaient issus de Bretagne, 15%
de Loire-Atlantique, 10% de Normandie, 8% de Rhone-Alpes et
42% de toute la France.

- Les entreprises qui cherchent a conquérir de nouveaux mar-
chés en s’appuyant sur leurs maitrises de technologies per-
formantes.

- Les constructeurs et ingénieristes qui proposent des équi-
pements mettant en ceuvre des technologies nouvelles.

- Les sociétés de services a I'industrie qui proposent les né-
cessaires évolutions organisationnelles.

Le salon a confimé son role de mise en relation des entreprises
industrielles. Les sociétés viennent de I'ouest, mais aussi des
autres régions, a la recherche de sous-traitance et de solutions.
Profil des visiteurs : Responsables de Sites, Directions Achats,
Production/Fabrication, Travaux Neufs, Maintenance, Qualité,
R&D, Bureaux d'Etudes, Bureaux des Méthodes, HSE, Logis-
tique, ainsi que les ResponsablesTechniques et Environnement
des agglomérations et des Communautés de Communes...




En exposant sur ce salon, vous allez rencontrer les décideurs de
tous les secteurs de production du Grand Ouest, vous apporterez
une réponse a tous leurs besoins.

Un salon a la mesure de votre entreprise :

Votre présence au Salon vous assure des contacts privilégiés
avec vos clients actuels et futurs aussi qu'avec de nombreux dé-
cideurs importants. Trois jours au Salon Ouest-Industrie vous
rapporteront beaucoup plus que des mois de déplacements, tout
en vous coltant beaucoup moins cher.

Les décideurs :

La majorité des visiteurs au Salon Ouest-Industrie utilisent, re-
commandent et achétent vos produits et vos services. |l s'agit de
votre clientéle-cible, le regroupement de clients le plus sdr que
vous puissiez souhaiter rencontrer dans un seul et méme en-
droit! Les précédents salons I'ont démontré, les exposants |'ont
affirmé a ['unanimité : Le Salon Ouest-Industrie, c'est le rendez
vous par excellence pour établir ou renouer des contacts d'af-
faires rentables. Prendre la décision d'exposer au salon, c'est as-
surer a votre entreprise une visibilité distinctive lui procurant des
retombées économiques considérables. Le Salon se joue en
quelques jours et s'exploite pendant plusieurs années.

e économiser des mois de prospection

e sécuriser et fidéliser votre clientéle

e trouver de nouveaux clients et prospects

¢ reprendre contact avec d'anciens clients

e augmenter votre part de marché

e exposer de nouveaux produits

e vous démarquer par rapport a la concurrence

e consolider ou accroitre votre image de marque et votre notoriété
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www.ouest-industries.com

Pour plus d'informations
contactez le 02 9922 84 12
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Tarifs

»Ouest Industries

Salon deédié a 1a sous-traitance industrielle,
aux équipements de production, aux services

O Stand 9 m?meublé*
(* 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir & plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille a papier - 1 éclairage 3 spots - électricité 1 Kw) 2100 €

3 Stand 9 m2meublé* dont 1 m2 de réserve
(* 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir a plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille a papier - 1 éclairage 3 spots - électricité 1 Kw) 2300 €

3O Stand 18 m2meublé* (1 seule dotation mobilier)
(* 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir a plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille a papier - 1 éclairage 3 spots - électricité 1 Kw)) 3750 €

3O Stand 18 m2meublé* dont 2 m2de réserve (1 seule dotation mobilier)
(* 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir a plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille & papier - 1 éclairage 3 spots - électricité 1 Kw) 4100 €

O Stand nu de 9 m2sans réserve, ni mobilier *

(uniquement 1 éclairage 3 spots + électricité 1 Kw) 1920 €
3 Stand nu de 36 m2(sans structures, ni mobilier, ni électricité, uniquement moquette*) 6 600 €
O Aménagement simple du 36 m2nu avec raidisseurs

( Réserve Tm? - 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir a plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille a papier - 4 rampes de 3 spots - 1 boitier 3kw) 1450 €
O VITRINE (93 X 46,5 X 90) 190 €

* Ce prix comprend :

e Inscription gratuite au catalogue officiel de la manifestation qui vous sera remis gratuitement ainsi qu’a tous les visiteurs profession-
nels ¢ L'organisation de Rendez-vous d’affaires préprogrammés (facultatif) e L'attribution gratuite de vos badges  Une place de parking
exposant ¢ La mise a disposition de 300 cartes d'invitation ¢ Le gardiennage de nuit ® Le nettoyage journalier au sol de votre stand.

® 90 € par raison sociale

L'assurance dommage des biens exposés (contrat souscrit par I'organisateur garantissant les marchandises a hauteur de 2 847 Euros, mais ne cou-

vre pas les écrans plasma, ordinateurs, appareils photos numériques, téléphone portable). La garantie prend fin a I'heure de fermeture du salon.

(7 Dotation mobilier supplémentaire
(Soit : 1 Comptoir - 3 chaises - 1 table - 1 présentoir a plaquettes - 1 réfrigérateur - 1 corbeille a papier) 250 €

(J Demande de m? supplémentaire pour réserve (par m?) 150 €

O3 Electricité (Pour marchands de machines - voir tableau ci-dessous)

ECTRIQUE POUR LES 3 JOURS

3 Kw 272€H.T 18 Kw 726 € H.T. 80 Kw 1854 € H.T.

9 Kw 514€H.T. 30 Kw 1206 € H.T. 100 Kw 2126€H.T

Puissance électrique non divisible, arrivée en un seul point
(Prise : 3 phases + 1 neutre + 1 terre)



Photos de la dotation mobilier
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VITRINE EN SUPPLEMENT (non comprise dans la dotation mobilier) EXEMPLE : Stand de 9 m? avec réserve de 1 m?

VITRINE BASSE : VITRINE
L:93XP 465X H: %0 HAUTE :

L:35xP:35xH: 162
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Les rendez-uous faffaires

equipements de production, équipements industriels, services

-
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Sous-_traitar]ce et
fournitures industrielles

e Usinage, mécanique

e Tolerie, chaudronnerie

e Travaux de forge

e Travaux de fonderie

e Découpe, emboutissage, repoussage
* Machines spéciales

e Fabrication d’outillage, moules, modéle, maquette
e Traitements thermiques et de surface
e Transformation matieres plastique, caoutchouc,

composite, céramique, bois
e Electricité, électronique...

Equipements de production

® Machines outils
* Enlévement et déformation

e Qutils et outils coupants
e | ogiciels...

Equipements industriels,
services

® Fournitures industrielles
e Equipements industriels
e Emballage
e Outillage
* Maintenance
® Protection
® Formation
° Manutention

. édié. * Stockage...
. uipe 3 votre service au sein d’'un espace d
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